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Condiciones históricas para los negocios en México
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Fuente: “The Global Competitiveness Report”, WEF. 2001 ‐ 2010

Ranking mundial de competitividad del W.E.F. 2001 ‐ 2010

¿Cómo competimos?



«Lo que es importante es que el país participe en las nuevas tecnologías e innovaciones, no 
que el propio país sea el creador de la tecnología.» (Warner, 2000)

¿Y en innovación?



¿ Por qué Europa ?

TLCUEM

México: 2 M. Km2 de superficie
Europa: 4 M. Km2 de superficie (27 países)

UE = 500 M. Hab.
México = 112 M. Hab.

Estructura empresarial 
basada en PYMES

PIB UE: 15,150 MMD
PIB México:1,549 MMD

La zona del euro 
produce el 27.8% del 

PIB Mundial 

Fuentes: Eurostat, INEGI, Fondo Monetario Internacional



Las razones…

• En México 99.8% son MiPyME’s. 2

• Desconocimiento del mercado europeo vs. elevado potencial de
compra en la región.

• Aportan más del 50% del PIB

• Ofrecen más del 70% de los empleos

• Vida promedio: 2 años

2 Censo Económico 2009, Secretaría de Economía



¿ Qué  es                     ? 

Programa Competitividadde Innovacióne
Unión Europea México‐ M

Es un programa de apoyo a las PYMES mexicanas que 
busca mejorar su competitividad, mediante asesoría y 
asistencia técnica europea especializada, orientada 

hacia nuevas tecnologías e innovación de sus procesos 
productivos, que les permita acceder a los mercados 

europeos.



¿Cómo funciona el PROCEI?

Organismos operadores

EMPRESAS

Recursos / AT nacional y europeaÁreas de oportunidad / proyectos

Requerimientos de AT para 
incursionar al mercado europeo

Desarrollo de proyectos 
estratégicos de AT

(certificaciones, innovación de 
productos y procesos,  sistemas de 
información de mercados, etc.)

€ €€



¿Cómo funciona el PROCEI?

• es el responsable de la aplicación del

Programa.

• Las instituciones y organizaciones que cuenten con

Proyectos pueden solicitar al PROCEI el apoyo a

fondo perdido.



El programa:

Presupuesto: € 18 millones, aportados en 
partes iguales por México y la Unión Europea

Vida operativa del Programa: 48 meses



¿En qué áreas opera el PROCEI?

El PROCEI desarrolla tres líneas de acción de apoyo a las PYMES:

Innovación 
y

Transferencia 
de tecnología

Certificaciones

Sistema de Información Comercial



1. Innovación y transferencia 
de tecnología

Identificar las necesidades de innovación y transferencia de
tecnología con el apoyo de expertos sectoriales.

Proyectos que requieran renovación y ampliación de la gama de productos y
servicios, renovación y ampliación de los procesos productivos, cambios en la
organización y en la gestión, cambios en las cualificaciones de los
profesionales.

Metas:

Tipología de proyectos:

Apoyo a 500 
empresas 
MIPYMES

Al  menos 4 
sectores 

económicos

Al menos 10 
proyectos



Apoyar los procesos de certificación de productos y servicios

• Certificación de al menos 250 
empresas de sectores y 
regiones prioritarios

Metas:

Proyectos que requieran la obtención de certificaciones necesarias para la 
comercialización de sus productos y servicios en el mercado de la UE, tales 
como ISO, HACCP, etc.

Tipología de proyectos:

2. Certificaciones



Crear una base de datos con información comercial y de negocios
que apoye los distintos proyectos y empresas participantes.

1• 1,500 
solicitudes 
de registro 
de empresas 
con 
capacidad 
exportadora

2• 700 
contactos 
directos 
entre Pymes 
mexicanas y 
europeas

3• Red de 
información 
de 
inteligencia 
de negocios 
(contactos, 
estudios de 
mercado, 
etc.)

Metas:

3. Sistema de información



¿Qué sectores apoya el PROCEI?

Sectores productivos prioritarios: tecnológicos o
tradicionales con propuestas en áreas de alto valor
agregado. Ejemplos:



¿Qué tipo de actividades son 
financiables?

• El PROCEI financia actividades tales como:
– programas de capacitación;
– asistencia técnica;
– estudios;
– talleres;
– equipamiento necesario para el proyecto;
– licencias;
– materiales para la construcción de pequeñas
infraestructuras;

– entre otras



www.procei.mx



aporta valor agregado real a las 
MIPYMES

abre nuevas oportunidades de negocio

fortalece las capacidades de las 
empresas que buscan exportar a Europa

mediante 
programas de 
capacitación, 

asistencia técnica, 
talleres, estudios, 
certificaciones y 
en general todos 

los rubros 
relacionados con 

la materia, 
el PROCEI:

En resumen…



Camino Santa Teresa No. 1679 , 4°piso norte
Col. Jardines del Pedregal

Del. Álvaro Obregón, CP 01900, México, D.F.
Teléfono: +52 (55) 5447‐7020

info@procei.mx
http://www.procei.mx


